
Dilawri Préférentiel est un programme d'avantages réservé aux membres et offert aux employés ou 
aux affiliés de certaines entreprises et organisations approuvées à travers le Canada. Les membres 
bénéficient d'un service de conciergerie personnel ainsi que de prix préférentiels sur des véhicules 
neufs achetés ou loués chez l'un des plus de 70 concessionnaires Dilawri dans tout le pays.

QU’EST-CE QUE
DILAWRI PRÉFÉRENTIEL ?

Profitez d'un service de conciergerie exclusif et de
prix préférentiels lorsque vous achetez ou louez votre prochain 

véhicule neuf par l'intermédiaire de Dilawri Préférentiel

Après avoir soumis une simple demande en ligne sur un site internet privé, les membres sont guidés 
tout au long du processus d'achat par un concierge spécialisé de Dilawri. Le concierge recueillera et 
examinera les devis au nom du membre, organisera les rendez-vous et les essais routiers, répondra 

aux questions et s'assurera que le processus d'achat est une expérience fluide et sans tracas.

COMMENT
CELA FONCTIONNE-T-IL ?

COMBIEN
CELA COÛTE-T-IL ?

L'adhésion à Dilawri Préférentiel est entièrement gratuite, sous réserve de l'approbation 
préalable de votre entreprise ou organisation.

préférentiel 



Bien que le programme ne soit pas disponible directement pour les particliers, votre 
entreprise ouorganisation peut être éligible. Veuillez envoyer un courriel à dpp@dilawri.ca 

ou appeler le 855-DILAWRI (855-345-2974) pour en savoir plus.

COMMENT
DEVENIR MEMBRE ?

PRIX
PRÉFÉRENTIEL DE DILAWRI

COMBINABLE AVEC VOS PROGRAMMES DE RÉDUCTION EXISTANTS
Votre entreprise ou organisation a-t-elle déjà des programmes de rabais avec certains fabricants ? Si c'est 
le cas, la plupart de ces crédits et remises peuvent être combinés à votre tarification préférentielle pour 
davantage améliorer une offre déjà très intéressante.

CONTACT
dpp@dilawri.ca
855-DILAWRI

Nous utilisons un modèle de tarification transparent, dont les détails complets ne sont disponibles que 
pour les membres. La tarification est basée sur une petite majoration pré-négociée par rapport au prix du 
concessionnaire, ce qui signifie que les membres savent toujours à quoi s'attendre et combien nous 
gagnons sur l'affaire - aucun marchandage nécessaire.
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